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法人說明會
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公司簡介
 2022Q1財務表現
 2021年市場及銷售回顧

 2022年營運重點

 Q&A

會議議程
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創立時間：中華民國36年9月

董事長：黃南光先生 總經理：蘇純興先生 執行副總經理：長沼一生先生

資本額：54億6千2百萬元 營業額：1,389億元 ( 2021年) 員工人數：563人 ( 2021年 )

經銷商品：TOYOTA、LEXUS、HINO商用車、和泰豐田物料運搬

公司簡介
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週邊事業體
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和泰移動服務
(yoxi)

、和泰車體製造
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近年銷售及獲利情形
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2022Q1財務表現
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2022Q1合併損益表
單位：新台幣仟元

項目 2022Q1 % 2021Q1 % 去年比

銷貨收入淨額 49,313,371 80.61% 56,095,336 83.94% 87.91%

租賃收入 4,198,346 6.86% 3,675,532 5.50% 114.22%

利息收入 3,679,901 6.02% 2,856,871 4.28% 128.81%

其他 3,981,278 6.51% 4,197,857 6.28% 94.84%

收入合計 61,172,896 100.00% 66,825,596 100.00% 91.54%

銷貨成本 42,990,379 70.28% 49,313,308 73.79% 87.18%

營業費用 3,990,923 6.52% 3,665,834 5.49% 108.87%

租賃成本 3,407,413 5.57% 2,984,416 4.47% 114.17%

其他 4,165,416 6.81% 3,532,998 5.29% 117.90%

支出合計 54,554,131 89.18% 59,496,556 89.03% 91.69%

稅前淨利 6,618,765 10.82% 7,329,040 10.97% 90.31%

所得稅 1,373,540 2.25% 1,504,838 2.25% 91.27%

本期淨利 5,245,225 8.57% 5,824,202 8.72% 90.06%

淨利歸屬於母公司 4,293,291 7.02% 5,003,846 7.49% 85.80%

每股盈餘(元) 7.86 9.16 -1.3
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2022Q1主要子公司獲利表現

主要子公司稅後淨利

公司名稱 和潤 和泰興業 和運租車

2022Q1年 868,329 445,886 273,405

2021Q1年 764,210 336,262 238,407

去年比 114% 133% 115%

單位：新台幣仟元
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2021年市場及銷售回顧
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2021年下半年受全球疫情影響供應鏈，
總市場近45萬台，去年比98%。
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2021年季度總市場(萬台) & 去年比
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2021年市場回顧 - 總市場



11

2021年市場回顧

合計總登錄15.6萬台，蟬聯20年台灣車市冠軍

2021年銷售回顧 –本牌

總登錄超越 12.6萬台，市佔率 28%

總登錄超越 2萬台，豪華品牌市佔率 22%

3.49噸(含)以上市場登錄 9,422台，市佔率 33.2%
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2022年營運重點
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◆ 市場趨勢及展望

◆ TOYOTA 小型車

◆ LEXUS 小型車

◆ HINO 商用車

◆ MaaS

◆ 永續發展
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2022年市場趨勢展望

• 台灣經濟穩定成長

• 股市/房市持續熱絡

• 國旅需求旺盛

台灣車市預估

46萬台

• 疫情影響零件供給

• 晶片供應短缺

• 潛在通貨膨脹風險



小型車15.5萬台，市佔率 33.7%
(TOYOTA 13萬台 + Lexus 2.5萬台)

- 挑戰年販賣目標 -
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2022年市場趨勢展望 - 販賣目標



商用車
2022年商用車市場因受2021年六期法規切替、客戶提前購車的影響，
預估市場總台數將下滑；但TOYOTA、HINO商用車仍將持續推進市佔。

- 挑戰年販賣目標 -

9,000台
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2022年市場趨勢展望 - 販賣目標
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2022年
4月

去年比
2022年
1~4月

去年比

TOYOTA 10,869台 100% 42,883 台 92.7%

LEXUS 1,631 台 95.8% 7,383台 93.0%

合計 12,500 台 99.4% 50,266台 92.7%

市佔率 35.5% +2.2% 36.0% +2.0%

2022年登錄實績



TOWN ACE VAN
追加導入 (Q4)

• 載貨及載人一網打盡
• 滿足各式需求及使用情境

TOWN ACE PICKUP 
全新導入 (2/10)

• 2021/11/24 展開預購
• 累計超過6,000張訂單

TOWN ACE 小商車霸主強勢回歸
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2022年營運重點 - TOYOTA



逐步實現集團碳中和

豐田社長 2021年底宣佈

「全球電動車戰略計劃」

• 2030年前投入30款 BEV 車型開發

• 展示16款未來上市的 BEV 車型

5款 TOYOTA 「bZ」車型

4款 Lexus BEV 車型

7款 Lifestyle BEV 車型

配合原廠戰略，積極展開電動化佈局
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2022年營運重點 - TOYOTA



首款採用純電平台車型

bZ4X 全新導入 (5/17)

• 前衛外型與全新科技氛圍駕駛座艙

• 滿足顧客對於純電車款的需求及想像

逐步實現集團碳中和
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2022年營運重點 - TOYOTA



GR Supra 手排導入 (Q4)

• 打造更加全面的GR戰線

GR 86 大改款 (Q3)

• Gazoo Racing主導開發
• 正式更名為GR 86

擴大 品牌溝通
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2022年營運重點 - TOYOTA



全新跨界旗艦車款
CROWN 全新導入 (Q4)

品牌旗艦王者降臨
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2022年營運重點 - TOYOTA



全台達183間服務據點

TOYOTA 社區型保修站

- 2022年服務廠+保修站 -

2021年已建立

30間
2022年擴增至

60間x2

• 提供車主「地點便利」、「快速」的原廠售後服務
• 主打保養、輪胎/電瓶更換等服務
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2022年營運重點 - TOYOTA



NX 200開始量產，年後展開大量交車
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2022年營運重點 - Lexus

• 透過GA-K平台打造來提升動
態表現，並追加各項新世代配
備，如：LSS+3.0 / TAZUNA
全環繞駕駛座艙與9.8吋觸控
式螢幕等。

NX全車系到位
挑戰年販10,000台



LC Limited Edition導入(3/23)

• 配備全新開發的專屬個性
化內、外觀套件，展現旗
艦GT跑車磅礡氣勢。

Limited Edition
全球限量車型
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2022年營運重點 - Lexus



F SPORT Design導入

• 現有的量販車型新增
F SPORT Design 等級。

• 以 F、F SPORT、
F SPORT Design
打造 F 品牌的產品陣容。
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2022年營運重點 - Lexus



爭取全新電動車RZ 450e導入台灣市場

• 使用Lexus全新電動車平台開發。

• 獨特的Lexus設計語彙，勾勒出新世
代電動車款與眾不同的外觀設計。
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2022年營運重點 - Lexus



27

2022年營運重點 - 商用車

完備商用車型Line-up

700 PROFIA

+12檔AMT變速箱
+除霧後視鏡
+駕駛座SRS氣囊
+空氣懸吊(SH)

300 DUTRO

+緊急剎車輔助系統

200 3.49噸

+自排變速箱
+長軸車型(3350mm)

300 Hybrid

+六期排放對應
+車輛穩定控制系統
+車道偏離輔助系統
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HIACE

+對開式尾門
+上下貨便利性提升

※ 示意圖

COASTER

+1GD柴油引擎
+6速自排變速箱
+VSC/PCS/LDWS/AHB

+新增原廠座椅選擇

完備商用車型Line-up
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2022年營運重點 - 商用車

GRANVIA

+8人座車型
+2-3-3座椅配置
+容納28吋行李箱×8



完成車販賣 • 除了既有的底盤車販賣，將持續擴增完成車販賣版圖。

• 透過和泰車體廠成立，將持續推出完成車式樣，初期從五噸車與遊覽巴士
開始，陸續擴增至其他車型，節省顧客等待車體打造的時間，提升交車效率。
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2022年營運重點 - 商用車



+ 乘客/司機分級
30

2022年營運重點 - MaaS移動服務

+ 預約叫車

+ 週期性預約

會員數60萬 車輛數6,000台 總趟次600萬

+ 一次多台叫車

+ 代叫車

2022年目標

- 功能新增 -

2021年已達成會員數 35萬 車輛數 3,500台 總趟次 250萬



異業合作，打造會員生態圈

擴大共享汽車規模

2022年目標

• 提供會員更方便、即時、24小時全天候的移動服務

• 整合跨產業資源，提升會員服務的附加價值
• 全台唯一同時提供共享汽機車服務平台
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2022年營運重點 - MaaS移動服務
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2022年營運重點 - MaaS

6大主題館別

獨家限量商品

多元支付方式

和泰商城「HOTAI購」4月上線

• 如 3C、家電、戶外休閒及品牌精品等商品
• 超過100個知名品牌、3千多個品項

• 整合集團資源，推出獨家限量商品



台灣旅運平台
SaaS 服務

整合旗下 yoxi 及 iRent 移動服務，並串接高鐵、台鐵及公車等大眾交通資訊，
打造全新的「台灣旅運平台」提供旅遊業者及消費者客製化的行程規劃。

行程規劃 移動服務預定

雙鐵客運購票 公共運輸資訊

客製化的行程規劃

ex.捷運及共享單車查詢

SaaS (Software as a Service)
33

2022年營運重點 - MaaS
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2022年營運重點 - 永續發展「人」

• 結合集團公益願景主題，搭配業師輔導機制，
攜手青年及 NGO 實踐公益

和泰公益夢想家
• 延續奧運贊助原住民選手之熱情，持續推動與

「在地情感」之連結，長期贊助原住民弱勢團體

• 協助學生團隊表演或比賽完成夢想，給予更多舞台
及曝光機會，建立圓夢平台

原夢國家隊



• 以集團共享移動服務發展
「移動公益幸福行動」

• 協助弱勢族群移動需求，
如就醫、就學、物資運送、
日常採購、短程出遊

• 11年來捐贈共12台「和泰號捐血車」
為捐贈捐血車最多的企業

• 累計服務超過75萬人、採血150萬袋

• 串聯全台和泰號捐血車，舉辦
「和泰集團一日捐血活動」

• 11年來捐贈近11萬套裝備

• 2022將持續捐贈，守護導
護志工與學生的交通安全

集團捐血串連導護裝備捐贈移動公益幸福行動
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2022年營運重點 - 永續發展「車」



36

2022年營運重點 - 永續發展「環境」

• 2022年4月再度舉辦集團淨灘
活動，全台共16場

• 號召集團同仁及民眾一同為海
岸生態及環境美觀盡一份心力

• 2021 年 9 月達成
「種植 500,000 棵里程碑」

• 2022將持續邁向更高的目標
預估達成 650,000 種植量

• 捐贈行政院特生中心 RAV4 
協助原生動物救援

• 贊助石虎野放訓練經費

• 導入路殺熱點路段警示車機功能

「 TOYOTA 一車一樹」台灣原生動物守護計畫 集團淨灘

2022年

650,000棵
種植目標
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Q&A


